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1. leasconcept und Mobilien-Leasing (1)

Seit 1992 private, bankenunabhängige Mobilien-Leasinggesellschaft

• 23 motivierte Mitarbeiter/innen an 6 Standorten

• ca. 3.400 Verträge im Bestand

• ca. 50 Mio Euro neue Leasingverträge im laufenden Jahr

• ca. 95 Mio Euro Leasingvermögen

• Mitglied im BDL (Bund Deutscher Leasingunternehmen e.V.)
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1. leasconcept und Mobilien-Leasing (2)

• Mobilien-Leasing für Mittelstand, Freiberuf und Gewerbe

• Direktgeschäft und starke Vertriebspartnerschaften

• Spezialkenntnisse in wichtigen Marktnischen

• Schnell, flexibel und individuell

• Hohe Beratungskontinuität durch geringe Fluktuation

• Günstige Einkaufskonditionen bei bedeutenden PKW-Herstellern

• Offen für alle wirtschaftlich sinnvollen und rechtlich/
steuerlich zulässigen Vertragsgestaltungen

Mobilien-Leasing vom KFZ bis zum Heißluftballon, Gewerbliches-, Privat- und Vertriebsleasing, Mietkauf.



2. Warum DMS? 

• Zugriff auf Leasingakten jederzeit, gleichzeitig und von jedem Ort

• Schnelle Reaktion auf Kundenfragen

• Einfache Fragen können direkt am Telefon beantwortet werden

• Reduzieren von Suchzeiten

• Kostensenkung (Archiv, Papier, Kopierer, Suchzeit, …)

• Imagegewinn durch technische Kompetenz

• Wettbewerbsvorteil
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3. Warum ELOprofessional? 

• Prinzip „Aktenordner“

• Abbildung bestehender Arbeitsabläufe im Programm möglich

• übersichtlicher Desktop 

• Tobit - Schnittstelle

• kompetente Beratung und Support durch das Systemhaus busitec
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4. Planungsphase

09.2003: 1. Diskussion des Projekts in der Geschäftsleitung

11.2003: Projektstart im Rahmen Mitarbeiterveranstaltung

- Bildung einer Arbeitsgruppe aus

- Sekretariat (Posteingang)

- Vertriebsinnendienst (Hauptanwender)

- EDV

- Geschäftsleitung

01.2004: 1. Sitzung der Projektgruppe

02.2004 – 08.2004: Vorstellung verschiedener Programme

09.2004: Entscheidung für ELOprofessional und busitec

Einstieg in die papierlose Leasinggesellschaft am Beispiel des Vertragswesens



5. Projektverlauf (1)

11.2003: Projektbeginn

11.2004 - 03.2005: Evaluationsphase

06.2005 - 07.2005: Pflichtenhefterstellung mit 2 Workshops

07.2005: Anpassung der internen Abläufe

08.2005: Installation ELOprofessional 5.0 inkl.

• Tobit-Schnittstelle

• Barcode

• Volltextmodul 

• Anpassung Word-/Excel-Vorlagen

09.2005: Beginn Pilotbetrieb mit ausgewählten 

Anwendern
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5. Projektverlauf (2)

01.2006 - 03.2006: Schulung der 15 Anwender und Einführung

in den Produktivbetrieb

03.2006 - 05.2007: Kontinuierliche Erweiterung um zahlreiche 

Zusatzfunktionen und Dokumenttypen

05.2007: Erweiterung auf 25 Anwender

06.2007: ca. 90.000 Dokumente (10 GB)

in etwa 4.300 Akten
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6. Systemarchitektur
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7. Praxis (1): 
Angebot und Bonitätsordner
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7. Praxis (2): 
Die neue „Vertragsakte“
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7. Praxis (3): 
Die Eingangspost
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7. Praxis (4): 
Die persönliche Postbox
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7. Praxis (5): 
Archivierung
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7. Praxis (6): 
Suche

Mobilien-Leasing vom KFZ bis zum Heißluftballon, Gewerbliches-, Privat- und Vertriebsleasing, Mietkauf.



7. Praxis (7): 
Workflow – Kreditgenehmigung

1. Start durch Vertrieb
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7. Praxis (7): 
Workflow – Kreditgenehmigung

2. Genehmigung mit Begründung
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7. Praxis (7): 
Workflow – Kreditgenehmigung

3. Weitergabe und Ende
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8. Unsere Erfahrungen

• Planungsphase nicht unterschätzen

• alle betroffenen Unternehmensbereiche einbeziehen 

• Arbeit in der Projektgruppe bringt

• gute Akzeptanz 

• reduziert späteren Änderungsaufwand

• Erfolg steckt in der Liebe zum Detail:

• zahlreiche kleine individuelle Lösungen erforderlich

• Projektleiter ist auch Seelendoktor

• Akzeptanz kommt verzögert, weil zunächst  Mehrarbeit

• Gewohntes „in Papier blättern“ fehlt
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9. Ausblick

• Elektronische Vertragakte läuft

• geplante Erweiterungen:

• Einbeziehung Rechtsabteilung (läuft bereits)

• Schnittstelle zur Leasinganwendung auf AS400

• Personalbereich

• später Buchhaltung und Controlling

• Verbesserung der Abläufe bedingt durch die ELO-Vorteile
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10. Leasing-Beispiel

• Kaufpreis 

ELOprofessional incl. Dienstleistung € 30.000,00 

• Laufzeit 36 Monate

• monatliche Leasingrate € 955,00

Alle Werte sind netto.                                          

Dieser Betrag amortisiert sich schnell und ist gut angelegt 
für eine leistungsfähiges elektronisches DMS!
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leasconcept GmbH & Co.KG

Bredeneyer Str. 2b   

45133 Essen

Tel.: 0201-84 22 50   

Fax: 0201-84 22 555

E-mail: info@leasconcept.de

leasconcept im Meilenwerk Düsseldorf:

Harffstraße 110 A

40591 Düsseldorf

Tel.: 0211-97 69 650

Fax: 0211-97 69 640

und in Stuttgart, München, Koblenz, Bremen

www.leasconcept.de
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