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ELO Business Partnerség

Az ELO Partner Portál a központi kapcsolódási helye minden kereskedelmi és marketing tevékenységnek.
Ezen keresztül célzottan irányíthatja cége jelenlétét az ELO ECM értékesítésben.

Az ELO Partner Kereső biztosítja, hogy a potenciális ügyfelek gyorsan megtalálják Önt az ELO weblapokon 
keresztül. Keresett szolgáltatás vagy helyszín szerint.

Mi aktívan támogatjuk Önt referenciái létrehozásában az ELO Referenciakeresőn belül.

Az ELO partneri rendezvényeket aktívan reklámozzuk az online felületeinken és az ELO Esemény Kereső 
oldalon. Támogatjuk az esemény megtervezésében, a regisztrációk során, és kidolgozott rendezvény 
koncepciókkal is.

A láthatóság, a vonzóerő és a forgalom növelése

Online jelenlét az ELO Partner Portállal

Partnereinkkel közösen folyamatosan végzünk kampányokat és szervezünk rendezvényeket. A népszerű ha-
zai és nemzetközi kiállításokon közös standdal veszünk részt, valamint számos saját szervezésű rendezvényt és 
konferenciát is bonyolítunk. Az ELO elkötelezettsége a marketing terén biztosítja, hogy partnereink sikeres 
résztvevői legyenek az ECM piacnak. 

Bízzon sokéves tapasztalatunkban és teljesítőképes megoldásainkban! Ezzel lehetőséget kap egy új és jöve-
delmező üzleti terület gyors feltárására. Munkafolyamataink digitalizálása teljes gőzzel zajlik. Ez egy olyan 
fejlődés, melyből Ön sem maradhat ki.

Örömmel üdvözöljük Önt is partnereink között.
ELO Digital Office GmbH

Az online piaci jelenlét fontos szempont napjainkban. Ezért az ELO Partner Portál lehetőséget nyújt arra, hogy 
cégprofiljával, kínált szolgáltatásaival és referenciáival Ön is része legyen az ELO online értékesítésnek. Így 
például az ELO Partner Keresőn keresztül az érdeklődők aktívan szerepelnek partner profiljukkal - ezzel célzot-
tan építhetnek új üzleti kapcsolatokat.

Célzott lépések az erősebb jelenlétért

ELO Business Partnerség
Többletérték és együttműködés az Ön sikere érdekében
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Az Ön ELO® partnere:

Weitere Informationen:
www.elo.com

Magyarország
ELO Digital Office Kft. 
Kékperje u. 6 C1 épület Fszt. 1.
1112 Budapest, Magyarország;
info-hungary@elo.com

Németország
ELO Digital Office GmbH,
Tübinger Strasse 43,
70178 Stuttgart, Németország;
info@elo.com
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Amit nyer:

Partneri hálózat célzott használata

•  Generáljon nagyobb forgalmat új megoldásokkal
•  Bővítse ajánlatát meglévő ügyfelei részére
•  Szerezzen új ügyfeleket innovatív termékekkel 
    egy bővülő piacon
•  Munkatársai teljesítményének optimális  
    kihasználása
•  Közvetlen és minősített gyártói támogatás
•  Új üzlet nagyon erős vevői elégedettséggel
•  100% közvetett gyártói értékesítés

•  Minden továbbképzési és oktatási- 
    lehetőség egy helyen
•  Support igények az ELO ticket 
    rendszeren keresztül
•  Értékesítési folyamatok bonyolítása
•  Fórum a termék- és projekt vonatkozású 
    tapasztalatcseréhez
•  Legújabb termékverziók, 
    dokumentációk stb. letöltése.

Az ELO partneri közösség kölcsönösen támogatja 
egymást know-how és ágazat-specifikus megoldá-
sokkal. Így tudunk megfelelő választ találni szinte 
minden ügyfél-kihívásra. 

Vállalati tartalomkezelés  · Dokumentumkezelés  · Archiválás  · Workflow www.elo.comELO Business Partnerség

Az ELO Digital Office-al a megfelelő partnert tudhatja az oldalán

Az ELO Digital Office már 20 éve aktív ezen a piacon 
és a terület vezető gyártói közt tartják számon. Az 
ELO innovatív és technológiailag kiemelkedő me-
goldásai számos díjat nyertek világszerte. Magas 
minőségi- és szolgáltatási igényeink nyújtanak 
alapot ELO Business Partnereink sikeres projekt- 
jeihez és ügyfeleink elégedettségéhez. Az ECM 
üzletág tartósan jövőbe mutató üzleti lehetőség, 
melyet partnereinkkel közösen, egymást támogatva 
igyekszünk megragadni.

Ügyfél-orientált ajánlatok rugalmas  
licenc modellekkel

Prezentációs eszközeinkkel 
meggyőző bemutatókat tarthat

ELO Partner Portál – platform a 
sikereihez

Komplett, saját prezentációs környezetet adunk 
Önnek, az ELO "Contelo"-t. Ezzel a virtuális Microsoft 
környezettel azonnal, gyakorlatban és meggyőzően 
bemutathat minden ELO modult ügyfeleinek, kész 
megoldás szcenáriókkal és példákkal. A prezentá-
ciós környezetet saját, ágazat- és ügyfél-specifikus 
megoldásaihoz is használhatja.

Különböző területeken támogatjuk Önt:

Vonzó licenc-modelleket és igényhez szabott pro-
jekt árakat kínálunk a sikeres és vevőorientált 
projektek érdekében. Így ajánlataink célba érnek és 
biztosított a projektek megvalósulása. 

Kedvezményes feltételek az ELO licencek saját használatához

Ingyenes licencek demó-, prezentációs vagy fejlesztési környezethez

Átfogó oktatási- és tréning ajánlatok

Az ELO ticket-rendszer használata support megkeresésekhez

A "Contelo" virtuális prezentációs környezet biztosítása

Aktív értékesítési és pre-sales támogatás szermélyes partner menedzser segítségével

Projekt-specifikus konzultáció biztosítása

Hozzájárulási lehetőség a termékfejlesztésben

Regionális partnernapok és ügyfél konferenciák

Részvételi lehetőség minden fontos szak-vásáron

Éves gyakoriságú ELO ECM szakmai konferencia érdeklődőknek és meglévő ügyfeleknek

Marketing támogatás nyomtatott és online formában

Prezentációs és reklám lehetőségek az ELO honlapján

Aktív projekt támogatás

Kedvezményes feltételek az  
ELO licencek saját használatához

Hasznot hajtó kezdet egy új üzlettelNagy hangsúlyt fektetünk ELO Business Partnereink személyes tanácsadására: az erős szakértői team mellett 
személyes tanácsadó is rendelkezésére áll a partnerség ideje alatt, akivel az új üzlettel kapcsolatban felmerülő 
minden kérdést megbeszélhet. A kezdetekkor emellett díjmentesen támogatjuk Önt a koncepciók, előadások 
és ajánlattételek területén.

Csúcsszakértő team támogatja Önt aktívan szakmai 
tudással a projekt megvalósítása alatt. Emellett az 
ELO tanácsadó munkatársai felkérhetőek a saját 
projekt projekt-csapattal való közreműködésre.

A költség megtakarítás és hatékonyság növelés 
nemcsak az ügyfeleit érinti. Profitáljon Ön is ELO 
partnerként az előnyös ELO licenc kondíciókból, 
mellyel saját cége működését és üzleti folyamatait 
is optimalizálhatja.

Anyagilag támogatjuk első projektjét. Ez Önnek 
azonnali megtérülést jelent egy minimum tíz fel-
használós projekt esetén. Célunk, hogy a kezdeti 
ráfordítások nagyon gyorsan visszajöjjenek.

A vállalati tartalomkezelés (Enterprise Content Management/ECM) a központi alap egy cég üzleti folyamata-
inak digitalizálásához. Ez az üzleti terület, máshoz nem hasonlíthatóan, kétjegyű növekedési mutatókat kínál.
Digitális számla-, szerződés-, találkozó- ill. látogató- vagy e-mail menedzsment, elektronikus ügyfél- ill. projekt 
akták, digitális HR akták, mobil munkavégzés, űrlap alapú workflowk, jogilag megfelelő archiválás stb. - a 
cégek követelményei és igényei sokrétűek és mérhetetlenek. Így az ECM piac a jövőben is hatalmas növe- 
kedési lehetőségekkel kec+segtet. Emellett a mindig új kihívások és az ügyfelekkel való szoros kapcsolat is 
érdekessé teszi partnereink számára az ECM üzletágat. Kitűnő partneri értékesítő hálózatunk fontos alapját 
képezi sikereinknek. 

Profitáljon Ön is a növekvő ECM piacból A legerősebb támogatás a siker érdekében Megbízható együttműködés a közös célokért

Az ELO Business Partnerség központi elemei:

Kompetencia bővítése az ELO 
Akadémia segítségével

Műszaki, értékesítési és módszertani tréningek és 
oktatások széles választékát kínáljuk Önnek. A part-
neri díj évi három szemináriumon való ingyenes 
részvételt foglal magában. 
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használós projekt esetén. Célunk, hogy a kezdeti 
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Digitális számla-, szerződés-, találkozó- ill. látogató- vagy e-mail menedzsment, elektronikus ügyfél- ill. projekt 
akták, digitális HR akták, mobil munkavégzés, űrlap alapú workflowk, jogilag megfelelő archiválás stb. - a 
cégek követelményei és igényei sokrétűek és mérhetetlenek. Így az ECM piac a jövőben is hatalmas növe- 
kedési lehetőségekkel kec+segtet. Emellett a mindig új kihívások és az ügyfelekkel való szoros kapcsolat is 
érdekessé teszi partnereink számára az ECM üzletágat. Kitűnő partneri értékesítő hálózatunk fontos alapját 
képezi sikereinknek. 

Profitáljon Ön is a növekvő ECM piacból A legerősebb támogatás a siker érdekében Megbízható együttműködés a közös célokért

Az ELO Business Partnerség központi elemei:

Kompetencia bővítése az ELO 
Akadémia segítségével

Műszaki, értékesítési és módszertani tréningek és 
oktatások széles választékát kínáljuk Önnek. A part-
neri díj évi három szemináriumon való ingyenes 
részvételt foglal magában. 
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ELO Business Partnerség

Az ELO Partner Portál a központi kapcsolódási helye minden kereskedelmi és marketing tevékenységnek.
Ezen keresztül célzottan irányíthatja cége jelenlétét az ELO ECM értékesítésben.

Az ELO Partner Kereső biztosítja, hogy a potenciális ügyfelek gyorsan megtalálják Önt az ELO weblapokon 
keresztül. Keresett szolgáltatás vagy helyszín szerint.

Mi aktívan támogatjuk Önt referenciái létrehozásában az ELO Referenciakeresőn belül.

Az ELO partneri rendezvényeket aktívan reklámozzuk az online felületeinken és az ELO Esemény Kereső 
oldalon. Támogatjuk az esemény megtervezésében, a regisztrációk során, és kidolgozott rendezvény 
koncepciókkal is.

A láthatóság, a vonzóerő és a forgalom növelése

Online jelenlét az ELO Partner Portállal

Partnereinkkel közösen folyamatosan végzünk kampányokat és szervezünk rendezvényeket. A népszerű ha-
zai és nemzetközi kiállításokon közös standdal veszünk részt, valamint számos saját szervezésű rendezvényt 
és konferenciát is bonyolítunk. Az ELO elkötelezettsége a marketing terén biztosítja, hogy partnereink sikeres 
résztvevői legyenek az ECM piacnak. 

Bízzon sokéves tapasztalatunkban és teljesítőképes megoldásainkban! Ezzel lehetőséget kap egy új és jöve-
delmező üzleti terület gyors feltárására. Munkafolyamataink digitalizálása teljes gőzzel zajlik. Ez egy olyan 
fejlődés, melyből Ön sem maradhat ki.

Örömmel üdvözöljük Önt is partnereink között.
ELO Digital Office GmbH

Az online piaci jelenlét fontos szempont napjainkban. Ezért az ELO Partner Portál lehetőséget nyújt arra, 
hogy cégprofiljával, kínált szolgáltatásaival és referenciáival Ön is része legyen az ELO online értékesítésnek. 
Így például az ELO Partner Keresőn keresztül az érdeklődők aktívan szerepelnek partner profiljukkal - ezzel 
célzottan építhetnek új üzleti kapcsolatokat.

Célzott lépések az erősebb jelenlétért

ELO Business Partnerség
Többletérték és együttműködés az Ön sikere érdekében
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ELO®, ELOprofessional®, ELOenterprise®, ELOoffice®, and ELO ECM Suite® are registered trademarks of ELO Digital Office GmbH in Germany and/or other countries. SAP®, SAP 
NetWeaver®, and SAP S/4HANA® are registered trademarks of SAP and their respective companies in Germany and/or other countries. Microsoft®, Windows®, Excel®, PowerPoint®, 
and SharePoint® are registered trademarks of Microsoft Corporation in the USA and/or other countries. Other company, product, or service names may be trademarks of other 
companies. This publication serves only as non-binding general information and is not a substitute for a detailed, individual consultation. ELO reserves the right to change information 
in this publication at any time without prior notification. Technical characteristics and functions may vary, particularly from country to country. You can obtain the latest information 
on ELO® software products, contract terms, and prices from the ELO® companies, ELO® Business Partners, and/or ELO® Channel Partners. The product information reflects the current 
product status. The subject and extent of the services are exclusively defined in the respective contracts. ELO® does not guarantee, warrant, or assure as specific properties that its 
products or other services provide compliance with specific laws or regulations. The customer is responsible for compliance with security regulations and other regulations defined 
by national and international law. We reserve the right to make changes and assume no liability for errors and misprints. Reproduction and/or distribution, in part or in whole, is 
only allowed with written consent from ELO Digital Office GmbH. © Copyright ELO Digital Office GmbH 2017-2019. All rights reserved.  I  Cikksz. A000-PARTNER-HU  I  20190408

Az Ön ELO® partnere:

Weitere Informationen:
www.elo.com

Magyarország
ELO Digital Office Kft. 
Kékperje u. 6 C1 épület Fszt. 1.
1112 Budapest, Magyarország;
info-hungary@elo.com

Németország
ELO Digital Office GmbH,
Tübinger Strasse 43,
70178 Stuttgart, Németország;
info@elo.com
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