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Medidas direcionadas para aumentar a visibilidade 

Aumente sua visibilidade e sua oferta de produtos, impulsionando ainda suas vendas
Lançamos continuamente campanhas e eventos em cooperação com nossos parceiros, seja compartilhando um stand em 
grandes feiras nacionais e internacionais, ou a participação em um dos inúmeros eventos e conferências que organizamos. 
As atividades de marketing da ELO aumentam o reconhecimento de seus parceiros no mercado de ECM. 

Utilize o ELO PartnerPortal para gerenciar sua presença online
Hoje em dia, o marketing online tem importância vital. O ELO PartnerPortal permite-lhe fazer a manutenção do  
perfil de sua empresa, de suas qualificações e de referências de clientes dentro de uma ferramenta de marketing online 
da ELO. Por exemplo, o ELO PartnerFinder efetua ativamente a correspondência de clientes em potencial com seu perfil de 
parceiro, dando início a novas relações comerciais.

 O ELO PartnerPortal é a interface central de todas as atividades de vendas e marketing. Ele ajuda a direcionar e con-
trolar a visibilidade de sua empresa na área de marketing de ECM da ELO.

 O ELO PartnerFinder faz com que os clientes em potencial o encontrem rapidamente, por meio do site da ELO.  
Os clientes podem pesquisar por qualificação ou localização.

 Nós o ajudamos ativamente a redigir referências de clientes para o ELO ReferenceFinder.
 Divulgamos ativamente eventos de parceiros online e por meio do ELO EventFinder. Ajudamos a planejar e registrar 

seu evento, além de fornecermos conceitos de eventos prontamente disponíveis.

Você pode contar com nossos anos de experiência e soluções de alto desempenho. Nossa parceria pode ajudar a expandir 
as vendas em geral, e ao mesmo tempo aumentar as receitas provenientes dos clientes atuais. Com nossa área de trabalho 
digitalizada rapidamente estabelecendo o padrão, este é o momento para que você pense em trabalhar conosco.

Teremos muito prazer em tê-lo como novo parceiro.
ELO Digital Office

http://www.elo.com
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Com a ELO Digital Office, você tem o parceiro  
certo ao seu lado 

C om um total de 20 anos de experiência no mercado, a 
ELO é um fornecedor líder na área de ECM. As soluções 

inovadoras e de última geração da ELO receberam vários 
prêmios no mundo inteiro. 

Nossos padrões de serviço e nossa alta qualidade formam 
o alicerce para o sucesso dos projetos, gerando clientes 
extremamente satisfeitos para nossos Parceiros Comerciais 
ELO. As soluções de ECM estão consistentemente voltadas 
para o futuro, e queremos acompanhá-lo nessa jornada.

Beneficie-se com a expansão do mercado de ECM 

O gerenciamento de conteúdos empresariais (ECM) é a base central para a digitalização dos processos empresariais. 
Diferentemente de qualquer outra área de negócios, esse setor apresenta taxas de crescimento de dois dígitos.

Os requisitos e as necessidades das empresas são gigantescos e variados, abrangendo o gerenciamento de faturas digitais, 
contratos, sessões, usuários ou e-mails, dados eletrônicos dos clientes ou projetos, arquivos digitais de recursos humanos, 
trabalho móvel, workflows baseados em formulários para preenchimento de acordo com a lei, etc. O mercado de ECM foi 
projetado para apresentar um enorme potencial de expansão, sendo impulsionado pelos constantes desafios empresariais 
e pelas necessidades dos clientes. Nossas excelentes vendas em parceria formam uma importante base para esse sucesso. 

As vantagens incluem: 
 Mais receitas, graças a novas soluções
 Expansão da oferta de produtos para os clientes atuais 
 Novos clientes com produtos inovadores em um mer-

cado crescente
 Aumento da capacidade dos funcionários
 Suporte qualificado, diretamente do fabricante
 Novos negócios com alta fidelização dos clientes
 Vendas indiretas do fabricante

http://www.elo.com
http://www.elo.com
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O melhor apoio para seu sucesso

D amos muito valor à assistência direta e personalizada para nossos Parceiros Comerciais ELO. Nossa vasta equipe de 
especialistas está à sua disposição para contato pessoal, ao longo de toda a parceria, para abordar todas as questões. 

No início, também oferecemos assistência gratuita na elaboração, na apresentação e na preparação das propostas.

Economize dinheiro nas licenças da ELO  
para sua empresa
Seus clientes não são os únicos a se beneficiarem com a 
redução nos custos e o aumento na eficiência. Ao se tornar 
parceiro da ELO, você também ganha um desconto nas li-
cenças da ELO que poderá utilizar em sua própria empresa, 
e também para otimizar seus processos empresariais.

Faça apresentações convincentes com  
nosso ambiente de apresentação  
Oferecemos o ambiente de apresentação “Contelo“ com-
pleto. Com cenários e exemplos de soluções pré-configu-
radas, você pode usar esse ambiente virtual da Microsoft 
para mostrar a seus clientes todos os módulos da ELO na 
prática. Também pode usar o ambiente de apresentação 
para as soluções específicas de seus próprios clientes e de 
sua indústria.

Aumente seus conhecimentos por meio da 
ELO Academy 
Oferecemos uma vasta gama de cursos técnicos, de vendas 
e de treinamento em metodologias. A taxa paga pelos 
parceiros inclui a participação gratuita de seminários. 

ELO PartnerPortal – a plataforma para seu 
sucesso
Isso lhe ajudará em diversas áreas: 
 Visão geral de todos os cursos de treinamentos  

profissionais
 Pedidos de suporte por meio do sistema de tickets ELO
 Manuseio dos processos de vendas
 Fórum para intercâmbio de ideias sobre os produtos e 

os projetos
 As mais recentes versões de produtos, documenta-

ções, e muito mais

http://www.elo.com
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 Economize dinheiro nas licenças da ELO para sua empresa

 Licenças gratuitas para utilização em ambientes de demonstração, 
apresentação ou desenvolvimento com treinamento abrangente

 Utilização do sistema de tickets ELO para pedidos de suporte

 Utilização do ambiente de apresentação virtual “Contelo“

 Suporte ativo às vendas e pré-vendas por gerentes de parceiros  
designados

 Serviços de consultoria específicos para o projeto

 Participação no desenvolvimento do produto

 Exposições itinerantes com parceiros regionais 

 Possibilidade de participar de todas as principais feiras

 Apoio de marketing para materiais online e impressos

 Espaço de apresentação e publicidade no site da ELO

Entrada rentável em novos setores  
de negócios
Subsidiamos seu primeiro projeto. Isso lhe confere um 
ROI imediato para os projetos com dez licenças ou mais. 
Queremos que seu investimento inicial seja compensado 
com muita rapidez.

Ofertas personalizadas, graças aos  
modelos de licenciamento flexíveis 
Oferecemos modelos de licenciamento atraentes e preços 
de projetos com base nas necessidades, para que os pro-
jetos sejam voltados para os clientes. Dessa forma, garan-
timos que as propostas e a implementação do projeto 
sejam voltadas para os resultados.

Trabalhando juntos para alcançar  
objetivos comuns 

Principais vantagens da Parceria Comercial ELO:

B U S I N E S S
P A R T N E R

certified

Apoio ativo no projeto 
Nossa equipe altamente especializada lhe oferecerá apoio 
ativo na implementação do projeto, com nossos conhe-
cimentos especializados. Além disso, você pode marcar 
reuniões para que sua própria equipe de projeto consulte 
os funcionários da ELO.

Aproveite ao máximo a rede de parceiros 
A comunidade de Parceiros Comerciais ELO oferece apoio 
mútuo, com especialistas e soluções específicas da indús-
tria. Isso torna possível encontrar uma solução adequada 
para praticamente qualquer desafio dos clientes.

http://www.elo.com
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Sede Européia
ELO Digital Office GmbH
Tübinger Strasse 43
70178 Stuttgart, Alemanha
info@elo.com

Asia
PT ELO Digital Office Indonésia
AKR Tower (Gallery West),16 A Floor  
Jl. Panjang No. 5 Kebon Jeruk
Jakarta Barat 11530, Indonésia
marketing@elo.co.id

EUA
ELO Digital Office Corporation
50 Milk Street, 16th floor
Boston MA 02109, EUA
info-usa@elo.com

Asia –Pacific
ELO Digital Office AU/NZ Pty Ltd 
Level 12, 65 Berry Street 
North Sydney NSW 2060, Australia
info@elodigital.com.au Para mais informações, acesse:  

www.elo.com

ELO®, ELOprofessional®, ELOenterprise®, ELOoffice® e ELO ECM Suite® são marcas comerciais registradas da ELO Digital Office GmbH, na Alemanha e/ou em outros países. SAP®, SAP NetWeaver® e SAP S/4HANA® são marcas 
comerciais registradas da SAP e de suas respectivas empresas na Alemanha e/ou em outros países. Microsoft®, Windows®, Excel®, PowerPoint® e SharePoint® são marcas comerciais registradas da Microsoft Corporation nos EUA e/
ou em outros países. Outros nomes de empresas, produtos ou serviços podem ser marcas comerciais de outras empresas. Esta publicação serve apenas como informação geral não vinculativa e não substitui uma consulta detalhada 
e individual. A ELO reserva-se o direito de alterar as informações contidas nesta publicação a qualquer momento, sem aviso prévio. As características técnicas e funções podem variar, principalmente de país para país. Você pode 
obter as informações mais recentes sobre os produtos de software ELO®, as condições contratuais e os preços junto às empresas ELO®, aos Parceiros Comerciais da ELO® e/ou aos Parceiros de Canais da ELO®. As informações do 
produto refletem o status atual do produto. O assunto e a extensão dos serviços são exclusivamente definidos nos respectivos contratos. A ELO® não garante ou certifica, como propriedades específicas, que seus produtos ou outros 
serviços garantam o cumprimento de leis ou regulamentos específicos. O cliente é responsável pelo cumprimento das regras de segurança e outros regulamentos definidos pela legislação nacional e internacional. Reservamo-nos 
o direito de fazer alterações, e não assumimos qualquer responsabilidade por erros de impressão ou de outro tipo. A reprodução e/ou distribuição, em parte ou na totalidade, só é permitida com a autorização por escrito da ELO 
Digital Office GmbH. © Copyright ELO Digital Office GmbH 2019-2020. Todos os direitos reservados.  I  Artigo nº. A000-PARTNER-BR  I  20200715
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ELO® está disponível em:

DOCUMENTEC – Gestão Documental
Rua Francisco Severiano de Vasconcelos, 122 
Quadra Q-26 L-1M - Galpão 05
Parque Esperença
Cep.: 58.108-531  Cabedelo - PB
Brasil
Tel.: 0055 83 3512 3306
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